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Produtoresde aves e
suinos buscam formas de
reduzir impacto de fortes
reajustes no precodo
seu principal insumo

Tinia Rabello
Famlnda Yoneya

Apésterbatidoporvoltade R$
35asacade 60 quilosno fimdo
ano passado, o preco do milho
parece ter iniciado o caminho
de volta ao nivel de precos his-
toricos, entre R$ 18 e R§ 20 a
saca. No inicio de agosto, ele j4
estavacotadoem R$ 24, segun

do levantamento do Centro de
Estudos Avancadosem Econo-
mia Aplicada (Cepea-Esalq/
USP), trazendoalivio aos prin-
cipais consumidores do ce-
real: os setores de aviculturae
suinocultura. Com a enlrada
da safrinha, em plena colheita,
a perspectiva de reposicio de
perdas para ambos os setores
& mais animadora.

Passada a tempestade, po-
rém, os avicultores e suinocul
tores comegamaencontrar so
lugdes para ndo depender tan
to do esquema “da mio paraa
boca”. “Agora, além dos avicul-
tores, teremos também produ-
tores de milho em regime de
integraco”, diz o gerente in-
dustrial da Korin, Luiz Carlos
Dematté. A empresa, produto-
ra de frangos de corte e ovos
em Ipetna (SP), produz 1200
toneladasde ragio - composta
por 70% de milho -, distribuf-
das mensalmente aos integra-
dos, produtores de frangos.

ECONOMIA MENSAL
“A saca de milho na nossa re-
gido chegou a R$ 33,30, entre
fevereiroe margo”, diz Demat-
té. “Tivemos de comprar a es-
te prego, néo teve jeito.” Ago-
ra, comabaixa no pre¢o do mi-
lho, Dematté ji calculou sua
econotnia mensal em relagio
a0 que estava pagando hA cer-
cade um més: R$ 28 mil.
ComaintegragfioentreaKo-
rin e os produtores de milho,

Demattéacredita que serd pos-
sivel fugirde oscilagbestaofpr-
tesdepregos do principalinsu-
mo utilizado na granja - séo de
700 a 750 toneladas de milho
consumidas por més na fabri-
ca de ragdo. “Pagaremos pre-
¢o de mercado, mas serd mais
fécil negocidr valores, ji que
daremaos garantiadecompra.”

Opesquisador do Cepea, Lu-
cilio Alves, acrescenta que ou-
traboasafda paracavicultore
osuinocultor ndoficaremtioa

T INFOGRAFICOME
mercé de oscilagbes bruseas
de pregos é fechar contratos
antecipados de compra,-para
fixar um prego que seja com-
pensador tanto para o produ-
tor quanto para o agricultor. -

PATAMAR ADEQUADD

“A negociagio fica num pata-
mar adequado para ambas as
partes”, diz Alves, acrescen-
tando que, para se garantir,
ideal ¢ fazer contratos anteci-
pados, mas que estejam vincu-

lados a algum sistema de hed-
gejuntoasbolsasde mercados
futuros. “Os bancos oferecem
uma série de alternativas para
protegeroprodutor dessas os-
cilagdes”, afirma Alves.
AAssociacaoPaulistade Cria-
dores de Suinos (APCS) tam

Empresavai
passaraintegrar

para os criadores se profege-
rem”, dizo presidente da APCS,
Valdomiro Ferreira Jinior.

Ele aponta como vantagem
danegociagiovia bolsa a possi-
bilidade de reduzir riscos. “O
produtor tem como se progra-
mar, porque o mercadofisicoé
mais suscetivel a oscilagdes.”
Na BM&F, ¢ possfvel fixar um
bom prego de compra, “prote-
gendo” o valor da mercadoria,
ou fazendo “hedge”. o

ho: protecao contranovasaltas

50 MARCELOSAE

Suinocultor
travapreco
emcontrato
futuro

Adepto do mercado futuro
hé trésanos, osuinocultor Jo-
sé Rosseto, de Cerqueira Cé-
sar (SP), diz que pretende
continuar a operar nesse
mercado, diante do risco de
novas altas no prego do mi-
lho. “Noanoretrasado, quan-
do o mitho bateu R$ 35/saca
no mercado fisico, consegui
travar R$ 17/saca no merca-
do futuro”, conta Rosseto,
que possui 10 mil matrizes.

Na ocasido, o contrato do
criador era para 80 mil sa-
cas. Na Bolsa de Mercado-
rias&Futuros (BM&F), o
contrato de milho equivale a
450 sacas. “Contratlei uma
corretora autorizada”, diz.

Segundo Rosseto, o preco
da saca saltou de R$ 14 a RS
17 para R§ 30 este ano. Ago-
ra, estd cotadaentre R§ 24 e
26. A granja consome 60 mil
sacas de milho/més. “Seria
ainda melhor se a bolsa tives-
se contrato para suinos,”

PRODUCAD PROPRIA
Parase protegerdenovas al-
tas, o suinocultor Matheus
Bressiani, de Salto (SP), vai
ampliar a producao prépria
de milho. “Omilho represen-
ta 42% dos gastos com racio.
Qualquer altera¢io no preco
Jja reflete nos custos”, afirma
Bressiani, cujo plantel conso-
me B0O sacas de milho/dia.
“Hoje, consigo suprir 20%
da demanda de milho com
producio propria, masa me-
taétornar agranjaauto-sufi-
ciente em milho”, afirma: O
criador conta que j& substi-
tui parte domilho porsorgoe
farelo de arroz. e F.y.



