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Fundadores de startup italiana em conferéncia

Na tltima terca (9), foi reali-
zada video conferéncia entre alu-
nos da Esalq/USP com os criados
da startup italiana BAGBNB, em-
presa internacional que oferece
servico de "guarda-volumes" aos
viajantes. A iniciativa do encon-
tro partiu do professor José Vicen-
te Caixeta, para aprofundar os co-
nhecimentos discutidos em aula
com os alunos dos cursos de ad-
ministracio e engenharia agro-
nomica, e foi realizada na sede
do Grupo ESALQ-LOG via Skype.
A conferéneia acontece nova-
mente nesta sexta (13), no Gru-
po ESALQ-LOG. Desta vez, os
alunos do curso de engenharia
agrondmica terdo a oportunidade
de conversas com os especialistas
e entender melhor todo o processo
logistico por tras da empresa.

Durante a conversa, os alu-
nos puderam acompanhar toda a
ideia por tras da criacio da star-

tup e quais os desafios encontra-
dos ao longo do caminho, segun-
do as explicacdes da doutora em
Edueacio, Ciéncia e Teenologia,
Liliane de Queiroz Antonio. Espe-
cialista na area, Liliane participa
da empresa como "business deve-
lopment", para desenvolver o ne-
gocio com destaque nos paises de
lingua portuguesa. Aolado de seus
colegas Alessandro Seina, Giaco-
mo Piva e Ginlio Donato, funda-
dores da empresa, os profissio-
nais da BAGBNB sio responsa-
veis por garantir um local segu-
ro para aqueles que viajam guar-
darem seus pertences enquanto
esperam a entrada no hotel ou a
chegada do embarque no aero-
porto. Presente em 20 paises, a
startup conta com o apoio de di-
versos "anjos”, pessoas que se dis-
oem a guardar as bagagens e cui-

gg:e da seguranca das mesmas.
A conferéncia contou com a

participacfio dos alunos da gradu-
acdo, que puderam interagir dire-
tamente com os profissionais e
acompanhar o proeesso de criacio
de uma startup. Segundo a aluna
do curso de administracio, Julia
Catezani, "quando temos uma pes-
soadedeterminada area nos mos-
trando suas experiéncias, a opor-
tunidade deve ser agarrada, e o
mais importante, detalhada de
forma a entender tudo o que essa
pessoa tem as nos oferecer, agre-
gando conhecimento e um vislum-
bre para oportunidades futuras,
que nunca devem parecer impos-
siveis para futuros graduados”,
ressalta a estudante. O colega de
sala, José Lucas Lopes, também
destaca a utilidade desses encon-
tros, pois "as vezes as teorias de-
senvolvidas em sala de aula se
limitam muito ao lado tedrico, e
ter contato com profissionais da
area, ainda mais de uma area de

inovacdo constante que sdo as
startups, propicia ao aluno uma
observagao melhor da realida-
de do mundo profissional”.
Liliane também enfatiza im-
portincia de interacoes como essa
na formacéo dos alunos. Segundo
a especialista, "é uma chance de
Ver como se cria uma solucio para
uma necessidade no consumidor
que antes ndo era pereebida, como
seidentifica esse momentoea opor-
tunidade de interagir". Jano con-
texto de negocios, a profissional
indica o principal fator de sucesso:
oplanejamento da empreitada, ndo
apenas no quesito financeiro, mas
em seu desenvolvimento e expan-
sdo0. No caso da BAGBNB, "é o mo-
delo de negdeio que dacerto, ndoo
dinheiro. A primeira coisa que to-
dos pensam é sobre o dinheiro, e
nao sobre o modelo. O que real-
mente importa é o modelo de par-
ceria compartilhada", explica.



