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EsaiQ Assunto: Maguinas no campo: evite ‘dor de cabec¢a’ com o financiamento

Maquinas do camgp

Evitesugor de cabeca”

Gerenciamento de

caixa da fazenda ¢ a melhor

forma de nédo ser pego de surpresa

no momento de quitar as parcelas

do financiamento de maquinas e implementos

Ricardo Moia

| ) or¢camento da propriedade
na hora de fazer o fin nento de lculo matematico
uma maquina ou equipamento ag a iss0, pois 0 importante &
cola nao € mais questao de opcdo e sim de a da comy ou seja, ' “omprometer o minimo possivel da renda
nomia zes o produtor vai a uma eoncessio c , MEsSmo porque a receita final de

sempre tem seus altos e baixos
Luiz Carlos B. Santos Martin, produtor
de 160 hectares de cana-de-aclcar na
o'de Bebedouro (SP), ¢ um exemplo

de boa administracao. Ele esperou 4
para realizar o financiamento de seu trator
de 160 cv, que custou R$ 154 mil. "Fiquei

poder de compra dos
produtores rurais diminuiu
e ligeirc
inagdimplencia em quase todos os setore
Para isso nao acentecer,
Roberto Arruda de Sousa, profe
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alento as taxas de jures cobradas pelo
mercado. Nos ultimos meses, percebi que
0 indice era um dos menores que ja tinha
visto, ndo penseil duas vezes, fui a con-
cessionaria e comprei o trator”, explica.
Uma das principais preocupacoes do
produtor €ra a de ndo entrar em dividas,
para isso, vendeu um de seus dois tratores
de menor poténcia e ulilizou o dinheiro
como entrada no financiamento, realiza
do por intermédio do banco da propria
montadora. Para manter sua frota sempre

nanciamentos agricolas no Brasil quase
apenas um ano, mas especialistas pedem
‘na hora de investir em um equipamento

Facilidade na obtencao
de crédito aumentou
a procura por novos
equipamentos e o produtor
ficou mais responsavel

atualizada, tanto em maquinas, quanto
em implementos, sem desfalcar o caixa,
todo ano Martin scpara parte do lucro de
producdo para investimentos—Com essa
atitude, ele garante que, com o minimo de
organizacdo das contas, ¢ possivel buscat
sempre a renovacao de seus maquinarios.

14 Jodo Estato, também produtor de
cana na regiao de Bebedouro, fez um pouco
diferente: deu 50% de entrada no financia-
mento com o dinheiro que havia recebido

do sequro por conta do roubo de outro tra-




Maquinas do camp

tor, o restante parcelou em seis prestagoes
anuais, a serem pagas durante sete anos.
Independente do valor nominal das
prestagoes, o importante, sequndo analisa
Arruda, € o produtor

De acordo com o diretor comercial do
Banco CNH Capital, detentora das mar-
cas Case e New Holland, Emir Rutsatz, a
parceria com o BNDES fez com que a
empresa pudesse

saber qual o poten-
cial de retorno que
aquele equipamento
pode trazer, ou seja,
ver o quanto aquele
produto podera lhe
trazer de vantagens
para a lavoura. No
entanto, o especia-
lista enfatiza que a

Olho nas contas
A primeira andlise a ser
feita é a do impacto que
as prestacoes do produto
adquirido exercerdo sobre
0 caixa da fazenda

disponibilizar linhas
de créditos agricolas
mais acessiveis para
0s seus clientes. "Os
financiamentos, por
meio das conces-
siondrias das marcas
CNH, ajudaram nas
vendas", afirma.
Segundo o re-

analise deve ser feita
caso a caso, estudando seu custo-beneficio
por meio de perguntas simples referentes &
adequacdo do equipamento a determinada
atividade, levando em conta o seu gasto de
combustivel por hora trabalhada, custos
de pecas, dentre outros quesitos.

Crédito acessivel — Além dos bancos
convencionais de empréstimos, como o
Banco Nacional de Desenvolvimento Eco-
nomico e Social (BNDES), o Banco do Brasil
e instituictes financeiras privadas, uma boa
parte dos financiamentos ja sdo realizadas
por financeiras das proprias empresas.

66 terraviva

presentante da em-
presa, a facilidade de contato com seus
clientes € um dos principais motivos que
incentivam os produtores a fazerem fi-
nanciamentos na propria loja. Qutra van-

o ek -

Brasil tem indice baixo de
inadimpléncia, segundo =

especialista da AGCO Corporation

> e

tagem € a proximidade do banco com a
fabrica, o que permite propostas mais
interessantes do que as das instituicoes
financeiras convencionais. “"Atualmente,
vemos muitos interesses no PSI [BNDES
PSI — Programa de Sustentagdo do Inves-
timento], devido principalmente ao baixo
custo do financiamento”, explica.

Para Paulo Cesar Dalalana, gerente
comercial do grupo AGCO Corporation, a
facilidade na obtencdo do crédito aumentou
bastante a procura por novos equipamen-
tos, no entanto ele afirma que o produtor
esta mais responsavel, estuda melhor a
substituicdo de seus maquinarios, de modo
que ndo comprometa o caixa da proprie-
dade. Segundo dados das concessiondrias,
de cada dez tratores vendidos pela empre-
sa, quatro sao financiados, e em relacao as
colheitadeiras, sdo seis de cada dez.

BNDES FINAME (desembolsos R$ milhdes)

janifev 2009 | jan/fev 2010 (%)




“Tem muito produtor rural
que deu o passo maior do que
a perna”, diz Arruda, da Esalg/USP
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, Centro-Oeste é onde se encontra a pior

administragao. Cerca de 20% dos pedidas;

de financiamento de ld sdo. negados
X ¥ - .

Dalalana explica que todo calculo
para financiamento esta baseado no
fluxo de renda do cliente. Em sua opi-
nido, o produtor brasileiro tem boa ca-
pacidade de organizar e gerenciar suas
contas, mas alerta: com base nos dados
da empresa, a regido Centro-Oeste ¢
onde se encontra a pior administracéo.
Cerca de 20% de todos os pedidos de

financiamento vindo de |4 sdo nega-
dos, em muitos casos, pela presenca do
nome do solicitante nos ¢rgdos de pro-
tecdo ao crédito, como a Serasa.

"Ha situagdes em que o agricultor quer
adquirir uma colheitadeira de alto valor
agregado, mas ndo consegue comprovar
renda e temos de negar o financiamentao,
mas, no geral, a maioria das propostas ¢

Divulgagéo / John Deere

aprovada", ressalta o representante da
AGCO. Também comenta que em casos
de crises, como ocorreu com 0 setor su-
croalcooleiro tempos atrds, sdo obrigados
a negar o financiamento. "0 crédito ¢ tao
sazonal quanto a agricultura’, comple-
ta. Dalalana aconselha o empresario a s6
adquirir produtos que forem, e quando
forem, necessarios para a atividade. |l

COOPERATIVAS TAMBEM FINANCIAM

Além dos bancos publicos e pr
algumas cooperativas como a

o Banco Nacional de Desenvolvime
Econdémico e Social (BNDES) e os banc {

trus, de Bebedouro (SP), em par&ﬁam
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