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Preocupacoes
legitimas

Irene R. Troccoli*

URANTE A 30* Semana da Citri-
cultura, tradicional evento da 4rea

de produgdo e de pesquisa, ocorrido no
dltimo més de junho, a Associagdo Bra-
sileira de Citricultores (Associtrus) exps
sua grande preocupagio atual, que é a in-
compatibilidade entre seus custos de pro-
dugéo e os precos recebidos pela fruta.

Essa incompatibilidade pode ser verifi-
cada sob duas Oticas:

Primeira: desde que a taxa do délar ante
o real passou a refletir a valorizacio da
moeda brasileira, os produtores tiveram
dificuldades. Seus contratos de forneci-
mento 4 industria, previamente fechados
e indexados & moeda norte-americana,
passaram a lidar com a incongruéncia de
pagar insumos em reais e receber a remu-
neragio por sua fruta referenciada ao délar
cadente. De fato, os dados do Cepea/Esalq
mostram que, desde 2004, a diferenca en-
tre os precos médios anuais, em ambas as
moedas, recebidos pela laranja vendida em
Sdo Paulo via contratos a prego fixo, vem
diminuindo de forma consistente.

Segunda: A confrontacio direta en-
tre os pregos recebidos e os custos reais
de produgdo. No tltimo bimestre abril-
maio, os valores dos custos reais ficaram
superiores ao prego médio recebido (de-
flacionado pelo IGP-DI, para margo de
2008, de R$ 9,50 por caixa, calculado pelo
Cepea/Esalq).

Fonte: Associtrus (2008)

De fato, em termos ponderados pela
distribuicdo da érea cultivada nas quatro
regides de 53o Paulo, o rendimento fisico
da lavoura de laranja, em 2006, seria de
609 caixas por hectare', Na hipétese da
situagdo ter-se mantido inalterada, ficaria
consubstanciado o prejuizo aos plantado-
res de uma forma genérica.

Outro elemento complicador para o
entendimento entre os players do mer-
cado ¢ o sistema remuneratério prefe-
rido pela maior parte dos citricultores.
O modelo é 4 base de contratos de for-
necimento a pre¢o fixo, com possibili-
dade de validade tanto de curto prazo
(um ano apenas) quanto de prazos mais
longos (até cinco anos). Isso porque o
sistema possui uma caracteristica in-
trinseca muito especial, representada
pela influéncia da situacio de oferta e
demanda do suco.

Quando a situagio é normal, a disper-
sd0 entre os valores mdximos e minimos
registrados nos contratos tende a ser re-
lativamente curta, pois a estabilidade do
mercado ndo justifica variagdes expres-
sivas por parte dos agentes econémicos
envolvidos — produtores de laranja e in-
dustriais do suco.

J4 quando a situagio é de turbuléncia,
com aumento das cotagdes, como ocor-
reu entre 2004 e 2007, isso naturalmente
se reflete nos patamares de precos ne-
gociados para os contratos de forneci-
mento que estdo sendo fechados naquele
momento.

Essa realidade foi captada com perfei¢io
pelo Cepea/Esalq, em pesquisa realizada
em S3o Paulo, tendo ficado evidentes as
distor¢des trazidas pelo impacto nos pre-
¢os do suco ocasionado pelos prejuizos
nas safras floridianas. Até fins de abril al-
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timo, a dispersio entre os valores maximo
e minimo contratados pelos citricultores
paulistas, desde a-safra 2001/02, atingiu
seu dpice em 2007/08, ao alcangar 133%,
demonstrando tendéncia a manter-se ele-
vada em 2008/09 (diferenca de 184%).

Nio por acaso, o grande responsével
por esse fenémeno foi, fundamental-
mente, a disparada dos valores maximos,
combinados com o estabelecimento dos
contratos novos, que passaram a conviver
com os valores mais baixos dos acordos
fechados antes da valorizacao das cota-
¢oes, e que ainda vigoram para as safras
2007/08 e 2008/09.

Essa situacdo desconfortdvel de con-
vivio entre valores muito dispares, com
certeza, contribui para fermentar a insa-
tisfagio no campo, pois os citricultores
receberdo pagamentos mais — ou menos
— alinhados com a remuneragio pelo
suco auferida pela industria naquele mo-
mento. Contudo, hé a expectativa de que
os intervalos ainda possam vir a diminuir,
visto que os valores das safras 2007/08 e
2008/09 ainda ndo sio os finais. Muitas
industrias estdo renegociando os seus
contratos com os produtores neste ano e
reajustando o valor negociado na tltima
safra, na perspectiva de que o citricultor,
na temporada 2008/09, continue com a
mesma processadora.?

Em que pesem os tradicionais desencon-
tros de interesses entre as empresas proces-
sadoras e os citricultores paulistas, com di-

Convergéncia de precos nao € a unica dificuldade

E sabido que alinhar os interesses dos citricultores com os da indistria transfor-
madora da fruta néo 6 tarefa facil. Afinal, mumas s80 0s elementos de diversas ori-
gens gue atuam por tras da questio de uma slrnples convergéncia de cifras e das
condicées entre as parues hé aqueles afehna diretamente ao campo, tais como a
disputa territorial por uutras culturas [cana, eucalipto), a preméncia do combate ao
greening, e as complexas mnaaquéru:las Iogi'stmaa trazidas pela tendéncia & mlgra—'
céo dos pomares par'a a pﬁrr.iﬁ sudoeste do astadn de Sﬁn Pnuiﬂ' hé as questdes :
comerciais aplicadas &s exportacdes do suca, amsubstaneiadasm dificuldade de as
autoridades diplomaticas brasileiras resnlve_rem_a guestéo relativa 4 pesada taxa-
¢ do suco brasileiro no mercado norte-americano; e, j& na ponta do consumo, héa
preocupacao trazida pela concorréncia com outras bebidas emergentes no merca-
do mundial e pela | namssrdade de lmplamantar acdes no memaﬂu n'marnn hramlelm '
para estimular o consumo do suco de laranja.

A situacéo desconfor:&ve% ainda é fermentada pslo proeassn uwesﬁgmvn aberto a
pedido dos citricultores am 1999 - ou seja, ha nove anos - - na Secretaria de Direito
Econdmico {SDE), para a avenguaqén de supnsm formacﬁn de cartel na compra da
laranja por parte das empresas produtoras de suco. Em fins de 2008, por motivos
legais, foi frustrada a tentativa, pruposl:a pela SDE, de encerramento da investiga-
gﬁo via celebracdo de um Termo de Ajustamento de Conduta - TAC, pelo qual as
ampresas investigadas pagamam multa de R$ 100 milhdes a serem revertidos ao'
Fundo de Direitos Difusos' e a um fundo de fomento da citricultura.

E o assunto pmsaagua sem um horizante previsivel paraa Justica decidir a r'eapai-
to da analise da grande quantldade de documentos que furam encammhadns para
verlhca(;.ﬁu. -

O Fundo de Direitos Bifusos € um funda de natureza nonf.&hil vinculado ao Ministé-
rio da Justica, cujo ntuetwo éa reparag&u cbs danos causudus ao meio ambiente,
ao consumidor, a bens e direitos de valor artistico, estético, histérico, turistico,
paisagistico, por mfracﬁn a ordem acnnﬁmma e a outros mtaressas difusos e co-
letivos.

ficuldades nas negociagbes entre ambos, 0s
canais de comunica¢io continuam abertos,
até porque ndo poderia ser diferente, dada a
dependéncia miitua que apresentam.

Exemplo disso ocorreuna safra 2006/07,
em plena época de fortes aumentos dos
precos internacionais do suco, quando,
contando com a intermediagdo de re-
presentantes do governo ¢ de centros de
pesquisa, produtores e industria conse-
guiram alinhar os valores de suas remu-
neragdes. Na oportunidade, duas empre-
sas® concordaram com o estabelecimento
de férmula de bonifica¢do para o reajuste
dos contratos, referida a cotagao do suco
na Bolsa de Nova York.

Resta esperar que as conversag¢Oes per-
durem, apesar dos percalgos usuais, aju-
dando a administrar as consequéncias da

reversio do quadro de oferta norte-ame-
ricana de laranja e do seu suco esperada
no curto prazo.®
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